
Data statistik oleh badan pusat statistik kabupaten Sleman tahun 2012 menunjukan
bahwa permintaan pada jenis ayam yang paling tinggi adalah ayam ras atau ayam
broiler yaitu 17.842.931kg dengan rata-rata permintaan pada setiap bulannya
1.486.909kg, dan terus meningkat pada setiap tahunnya. Tingginya permintaan
daging ayam roiler tersebut menjadi potesnsi tersendiri bagi para sektor bisnis
daging ayam broiler. Berdasakan kenyataan berpotensinya bisnis daging ayam
broiler maka penulis melakukan penelitian dengan judul " Laporan Implementasi
pengembangan Bisnis Plan Usaha Daging Ayam Ras CV.Good Chicken ". Bisnis
daging ayam broiler CV.Good Chiken bertempat di kabupaten Magelang tepatnya
dusun Kricak desa Salam kecamatan Salam Kabupaten Magelang Jawa tengah.
Produk yang dihasilkan oleh CV.Good Chicken adalah daging ayam broiler segar
yang telah dibersihkan dari bulu dan dipisahkan antara daging dan jerohannya.
Varian produk yang di tawarkan ada tiga yaitu berdasarkan beratnya diantaranya
daging dengan berat 0,8kg-1kg, danging dengan berat 1kg-1,2kg, dan daging
dengan berat 1,3kg-1,5kg. Selama masa implementasi diketahui bahwa pemasaran
dilakukan pada para pedangan ecer danging ayam di pasar tradisional yang berada
di kabupaten sleman. Strategi yang diterapkan CV.Good Chiken dalam pemasaran
produknya selama ini masih dengan cara langsung menawarkan produknya pada
para konsumennya dengan memberikan harga yang selalu lebih murah dari harga
pesaingnya, sehingga para pedangan pengecer cenderung mengambil barang
dagangannya ke CV.Good Chiken. Hal tersebut dibuktikannya bahwa pada setiap
tahun volume penjualan CV.Good Chicken selalu naik rata-rata sebesar 0,2%.


